
Hohe Produktvielfalt und häufige Preisänderungen 

Große Filialnetzwerke oder Ladenflächen 

Einzelhändler mit einem umfangreichen Sortiment und 

regelmäßigen Preisaktualisierungen profitieren besonders 

von digitalen Preisschildern. Diese ermöglichen es, Preise  

in Echtzeit anzupassen, wodurch der manuelle Aufwand 

für den Austausch von Preisschildern entfällt. Dies führt  

zu einer erheblichen Zeit- und Kostenersparnis. Einzel-

handelsbranchen wie Lebensmittel,  Elektronik oder Mode, 

in denen Preise häufig variieren, können durch den Einsatz 

von ESL-Systemen ihre Effizienz steigern. 

Für Unternehmen mit mehreren Filialen oder großen 

Verkaufsflächen bietet die zentrale Steuerung der 

Preise über digitale Preisschilder erhebliche Vorteile. 

Preisänderungen können simultan in allen Geschäften 

umgesetzt werden, was die Konsistenz sicherstellt und 

den Verwaltungsaufwand reduziert. Dies erleichtert die 

Einhaltung von Preisstrategien und Sonderaktionen über 

verschiedene Standorte hinweg. 

Wann lohnt sich der Umstieg  
auf digitale Preisschilder?  

K O N K R E T E  B E I S P I E L E  A U S  D E M  H A N D E L 

 � Echtzeit-Preisaktualisierungen:  

Ermöglichen schnelle Anpassungen ohne 

manuellen Aufwand.  

 � Kosten- und Zeitersparnis:  

Minimiert menschliche Ressourcen und Fehler, 

Verringert den Bedarf an gedruckten Etiketten 

und deren Austausch. 

 � Zentrale Preissteuerung:  

Ermöglicht konsistente Preisaktualisierungen 

über alle Standorte hinweg.    

 � Effiziente Verwaltung:  

Vereinfacht das Management von 

Preisänderungen in großen Filialnetzen.  
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Verbessertes Kundenengagement  

Erhöhte Mitarbeiterproduktivität 

Digitale Preisschilder bieten über die reine Preisanzeige 

hinaus zusätzliche Möglichkeiten zur Kundeninteraktion. 

Beispielsweise kann durch die Integration von QR-

Codes Kunden weiterführende Produktinformationen, 

Bewertungen oder Sonderangebote abrufen. Dies 

bereichert das Einkaufserlebnis und kann die Kunden- 

zufriedenheit erhöhen. 

Da die manuelle Aktualisierung von Preisschildern 

entfällt, können Mitarbeiter ihre Zeit für andere wert- 

schöpfende Tätigkeiten nutzen, wie beispielsweise die 

Kundenbetreuung oder die Warenpräsentation. Dies 

führt zu einer effizienteren Personalnutzung und kann die 

Servicequalität im Geschäft verbessern. 

 � Automatisierte Prozesse:  

Eliminiert die Notwendigkeit manueller 

Preisänderungen. 

 � Fokus auf Kundenservice:  

Ermöglicht Mitarbeitern, sich mehr auf  

die Kundenbetreuung zu konzentrieren.   

 � Interaktive Informationen:  

Bietet Kunden zusätzliche Produktdetails über 

z. B. QR-Codes.  

 � Umsatzsteigerung:  

Verbessert das Erscheinungsbild der Produkt-

präsentation im Geschäft.  

Nachhaltigkeitsziele 
Der Umstieg auf digitale Preisschilder unterstützt Nach- 

haltigkeitsbestrebungen, indem er den Papierverbrauch 

reduziert. Beispielsweise erwartet Lidl Österreich durch  

die Einführung von ESL-Systemen eine Einsparung von bis  

zu 12 Millionen Blatt Papier pro Jahr. Zudem gibt es solar- 

betriebene digitale Preisschilder, die besonders energie-

effizient und umweltfreundlich sind, da sie ohne Batterien 

auskommen und somit noch mehr Abfall reduzieren. 

 � Reduzierter Papierverbrauch:  

Verringert den Bedarf an gedruckten 

Preisschildern, was umweltfreundlicher ist.  

 � Energieeffizienz:  

Nutzung von energieeffizienten Technologien, 

die den ökologischen Fußabdruck reduzieren.  

Wettbewerbsfähigkeit durch dynamische Preise 
In einem wettbewerbsintensiven Markt ermöglicht die 

Fähigkeit, Preise schnell und flexibel anzupassen, einen 

entscheidenden Vorteil. Digitale Preisschilder erlauben es,  

dynamische Preisstrategien effizient umzusetzen und zeit- 

nah auf Marktveränderungen oder Konkurrenzpreise zu 

reagieren. Dies kann die Wettbewerbsfähigkeit steigern 

und die Margen optimieren. 

 � Flexibilität:  

Ermöglicht schnelle Reaktionen auf Markt-

veränderungen und Konkurrenzpreise. 

 � Umsatzsteigerung:  

Optimiert Preisstrategien zur Maximierung  

des Umsatzes.

•	 Planung & Installation

•	 Inbetriebnahme

OMS Retail GmbH 

Gutenbergstraße 6 

30823 Garbsen

Unsere ESL-Dienstleistung für Sie im Überblick 

info@oms-retail.com 

+49 (0)511 / 515 283-0

•	 Wartung & Support

•	 Recycling
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